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INTRODUCTION

= + de 300 producteurs fermiers de fromage de chévre en N-A
= Filiere fermiére subsiste et se développe malgreé la présence de la filiere laitiere

= MAIS méconnaissance de cette filiere du a ’absence de réelles données
statistiques et I’éparpillement des informations

= Pose probléme pour accompagnement des projets d’installation
= Lancement du diagnostic régional de la filiere fromagere fermiere

= Différents objectifs




- Parfaire les connaissances economiques sur la filiere fermiere
réglonale

- Analyser le travail et les probiématiques d’installation

- Etablir un diagnostic des problematiques environnementale et bien-
étre animal

- Etre a I’écoute des producteurs fermiers sur leurs besoins
spécifiques

- Renforcer la notoriété et I’organisation des producteurs fromagers
fermiers



R 'HEURE ACTUELLE

= 66 producteurs enquétés sur 175 contactés

= Répartition selon hypothese de typologie
de taille pour avoir échantillon hétérogéne

Nombre de

\ % Nombre
chevres
< 60 chevres 45% 30
60-150 chevres 29% 19

> 150 chevres 26% 17
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« SIRUCTURE D’EXPLOITATION




Types de systemes

o
L

® Spécialisé ® Polyculture-élevage

® Polyculture-Polyélevage ® Polyélevage

Définitions systémes selon I'IDELE

Une majorité d’exploitations
fromagéres et spécialisées
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La filiére attire des producteurs de tout age
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Main d'ceuvre sur ’atelier

caprin
60-150 >150

B ETP exploitant ™ ETP sal

Moyenne

Le salariat pour absorber les

volumes de lait

Statut

= GAEC =EARL =EI

Les formes d’exploitations
sociétaires ont la cote

Race % du total
Alp 50%
Poit 11%
Saan 6%
Pyr 3%
Mixte 30%
I’Alpine privilégiée

pour son caractere
productif




« ATELIER TRANSFORMATION




Taille Productivité (L/ETP/an)

<60 14 372
60-150 23 215
>150 4] 851
Moyenne 21 355

Productivité en fonction de la taille du
cheptel (hors mixtes)

Fabrlcat‘lon Moyenne <60  60-150 >150
fromagere

h/sem/ETP 18 21 16 16
L/sem/ETP 497 335 540 973
L/h 27,2 15,8 32,8 61,4

Temps passés et volumes transformés
selon la taille du cheptel

Une productivité nettement
supérieure chez les éleveurs
de plus de 150 cheévres
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Les lactiques sont les produits les plus
fabriqués mais la diversification des
gammes s’accélére et les yaourts et

les pates molles se développent
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Part des différents produits dans le

volume total transformé
3%

® Lactique

= Tomme

= Patte molle/Yaourt

% de producteur fabriquant chaque
produit

Lactique

Tomme

Yaourt

Pate molle

Créme
dessert

Glace




Engraissement des chevreaux

Freins a I’engraissement:
* Peu de demande
* Lait pour le fromage
* Pas le temps/la place
* Valorisation trop faible pour le
temps passé

® Aucun = Une partie = Tout

Engraissement Moyenne Poitou Lim Dord PA LG Gir
Aucun 55% 64% 45% 43% 36% - 60%
Une partie 31% 28% 36% 43% 271% 20% 40%

Les producteurs engraissant tous leurs chevreaux sont peu nombreux. Seul le
département des Pyrénées-Atlantiques se démarque un peu.
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« COMMERCIALISATION ET VKLORISATION}




Cﬂ:e de circuit de cnmmerdalisatinD Qﬂ'ndpﬂux lieux de vente aﬁmdéD

Vente a la ferme

Note attribuée en fonction
du lieu de vente et donc du
nombre d’intermédiaires et

de la distance parcourue

Circuit trés court Marchés
Local et sans intermediaire
Mote A (= 0,7)

(72%])

Magasin de producteurs local

AMAP/Drive

Restauration collective

Restaurateurs Plus la note CC est
Epicerie/Crémier/GMS local proc_he de | p]us le circuit
est court et local

Circuit court local
Local, 1 intermédiaire au plus
Note B (0,6-0,7)

(895

B
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M
o
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Magasin de producteurs
Circuit court régional régional
Régional, 1 intermédiaire au plus
Mote C (0,4-0,6)
[143%)

Crémier régional

Une importante
GMS régionale diversité de circuits de
commercialisation

Magasin de producteurs

Circuit national national

Mational et au maoins 1 intermédiaire
Mote D (= 0,4)
(65%)

Grossistes

Crémier national




Lieux de vente utilisés par les producteurs
90%

80% Le marché est le
lieu de venté

60% privilégié par les
50% producteurs.
40%
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I Le contact direct
0%
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70%

N 5 avec le
8 F 0
& .y‘@ \O»;@& o é@‘ﬁ & consommateur est
@ o
& & important pour les
Q‘\
¢ producteurs
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Volumes écoulés sur chague lieu de vente selon la note CC

Venteala Marchés AMAP Mag prod RHD Resto Epicerie Crémiers Crémiers Grossistes

ferme

Iocales régionaux reglonales nationaux

HA EB mC mD mMoyenne

Les volumes qui y sont écoulés varient beaucoup d’une
exploitation a I’autre




Volumes écoulés sur chaque lieu de vente selon la taille du
cheptel
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Vente ala Marchés AMAP Mag prod RHD Resto Epicerie Crémiers Crémiers Grossistes
ferme locales régionaux reglonales nationaux

15%

X

B Moyenne m<60 m60-150 m>150

Des circuits de commercialisation corrélés aux volumes de production.
Plus la production augmente en volume et plus le circuit de commercialisation s’allonge Ol



Note CC = Note Circuit Commercialisation

Note CC et nombre de chevres

Note CC

0 100 200 300 400 500 600 700

@ <100 >100 Mixtes

Au-dela de 100 chévres on constate une rupture, un allongement
et un €loignement des itinéraires de commercialisation
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Valorisation (€/L)
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La valorisation au litre est peu ou pas corrélée a la taille
des troupeaux et aux circuits de commercialisation
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Nombre d'heures
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Volume (L)

A B C
Comm.erc1a11 B C D
sation
L/h 26 59 132 206

Les circuits les plus courts et locaux sont les plus chronophages et ont
des rapport temps de travail/volume écoulés beaucoup plus faibles
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150 200 250 300 350 400 450 500
Nombre de chévres

® Mixtes  oeeeee Linéaire (Fermier)

CA/ETP/an
(€)
1 42 391
2 76 840
3 89714
Moyenne 104 240

Productivité

L)
14 387
23215
41 851

21 355

Un CAlait/ETP/an plus important chez les plus gros

producteurs expliqué par une plus grande

productivité
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« TRANSMISSION-INSTALLATION }




RQ:COnéersid_n: =

HC :
Succession -

cap-rinA(créqtioh)g °

Frein a I’'installation :

65 H/SEM - investissement
- banque frileuse
- temps de travail
c - acces au foncier

- faible revenu
- manque d’accompagnement

Les conseils des producteurs :
- bien réfléchir a la commercialisation
avant
- pas trop s’endetter
- attention aux compétences requises
- pas sous estimer la charge de travail




Temps de travail

Réduire le tps de travail

Congé annuels

0% 10% 20% 30% 40% 50%

40% des producteurs travaillent tous
les jours de I’année

25% des producteurs trouvent
leur rémunération trop faible,
beaucoup se contentent de peu

Salaire minimum des producteurs fermiers

60%

o
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Nombre de producteurs ayant donné cette réponse




« ENVIRONNEMENT ET BEA




= Freins 3 1a bio

Moyenne . .
= Pas rentable : couts alimentation et
AB 36% certification pas compensés par
valorisation
. . o
Sortie des chevres 73% = Client pas en demande, image chévre
: . déja bio
Autonomie fourragére 62% R )
>80% ° = Trop de contrébles, trop de contraintes
= Production déja écoulée, pas besoin de
Chargement (UGB/ha) 1,22 nouveaux clients

= Certains ne veulent pas se passer de
phyto si besoin

« Le BEA passe par le bien-étre de I’éleveur qui est rarement pris en compte »

e



« ATTENTES DES CONSOMMATEURS ET
DES PRODUCTEURS




ATTENTES DES CONSOMMATEURS

Paturage

Peu d’intermédiaires

Contact avec les
producteurs

Local
Transparence




ATTENTES DES PRODUCTEURS FERMIERS

Charges

) MO
Viande .
Poitou
Productivisme
Appui Administratif
technique
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